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VIESIEJI PIRKIMAL:

AKTUALIJOS IR PRAKTINIAI ASPEKTAI

APIE SUDETINGUS DALYKUS PAPRASTAI

Sio seminaro metu aptarsime
viesyjy pirkimy aktualijas,
techniniy specifikacijy rengimo ir
sutarciy vykdymo klausimus.
Remdamiesi VPT iSvadomis ir
praktiniais pavyzdziais,
nagrinésime dazniausias klaidas,
ju priezastis ir tai, kaip jas istaisyti
ar jy isvengti.

Seminaras skirtas viesuosius
pirkimus vykdantiems praktikams
- tiems, kurie rengia
dokumentus, organizuoja
pirkimus ar priziGri sutartis.
Aptarsime realias situacijas ir
ieSkosime atsakymuy j kasdien
kylancCius klausimus.

Seminaro lektorius

Tomas Vasiliauskas
POKYCIU VALDYMAS vadovas

Daugiau nei 20 mety jis dirba viesyjy pirkimy
srityje — konsultuoja organizacijas, audituoja,
rengia dokumentus ir veda mokymus. Tomas
yra praktikas, padedantis jvairiy lygiy
darbuotojams ir vadovams ne tik suprasti
teisés aktus, bet ir pritaikyti juos kasdienéje
veikloje.

|SSUkiai, su kuriais susiduria
kiekviena perkancioji organizacija

Viesieji pirkimai - tai ne tik tfeisés aktai ir
proceddros. Kasdien kyla klausimy, kaip tiksliai
aprasyti jstaigos poreikius, kokius reikalavimus
nustatyti tiekéjams ir kaip parengti technine
specifikacija, kuri  uztikrinty  konkurencija.
Kartais net nedidelé detalé tampa priezastimi
taisyti dokumentus ar kartoti pirkima.

Cenftralizuojant pirkimus, jstaigoms ypac svarbu
gebéti pagrjsti savo poreikius. Ka daryti, kai
CPO pateikia pastaby techninei specifikacijai?
Kaip atskirti bating reikalavima nuo perteklinio?
Ar konkretGs matmenys, medZiagos ar kitos
savybeés i$ tiesy reikalingos, o gal nepagrjstai
apriboja tiekéjy galimybes?

Ne maziau atsakomybés tenka ir sudarius
sutartj. Reikia stebéti terminus, tikrinti, ar
prekés, paslaugos ir darbai atitinka sutarties
salygas, tinkamai jforminti priémima ir reaguoti
i pazeidimus. Kada galima keisti sutartj? Ka
daryti, jei tiekéjas véluoja arba pateikia ne tai,
kas buvo sutarta?

Sie klausimai ypa¢ aktualls maZoms jstaigoms,
kuriose pirkimai ir sutarciy prieziGra daznai téra
dalis darbuotojo pareigy. Laiko jsigilinti j visas
taisykles ne visada pakanka, taciau atsakomybe
uz sprendimus islieka. Todél svarbu suprasti ne
tik reikalavimus, bet ir jy taikyma praktikoje.

Seminare aptarsime viesyjy pirkimy aktualijas,
techniniy specifikacijy rengima ir sutarciy
valdyma. Remdamiesi VPT vertinimo iSvadomis
bei  prakfiniais  pavyzdziais, nagrinésime
pasitaikancias klaidas, jy priezastis ir galimus
taisymo badus, kad kasdienius sprendimus
baty lengviau priimti ir pagrjsti.

www.pokyciuvaldymas.It



APIE SEMINARA

Pagrindiniai klausimai

- Kaip keitési Viesyjy pirkimuy
jstatymas ir kokiy naujoviy reikéty
tiketis?

- Kaip parengti technine
specifikacija, kuri neriboty
konkurencijos?

- Kokie techniniy specifikacijy
reikalavimai dazniausiai kelia
abejoniy VPT?

- Kaip pagrjsti jstaigos poreikius
ir reaguoti | CPO pastabas?

- Kaip tinkamai priziareéti viesyjy
pirkimy sutarciy vykdyma?

- Kada galima keisti sutartj ir kaip
elgtis tiekéjui nevykdant
jsipareigojimy?

- Kaip isvengti dazniausiy klaidy
ir sumazinti pirkimy
administravimo nasta?

Seminaro tematika
1. Viesyjy pirkimy aktualijos

- aktualUs teisés akty, VPT isaigkinimy ir
rekomendacijy klausimai,

- ,Zalieji" ir socialiai atsakingi pirkimai,

- praktikoje kylantys klausimai ir jy sprendimas.

2. Techniniy specifikacijy rengimas

- poreikiy apibrézimas ir reikalavimy
pagrindimas,

konkurencija ribojantys ir pertekliniai
reikalavimai,

- tfechniniy parametry ir jy riby nustatymas.

3. VPT vertinimo praktika
- techniniy specifikacijy rengimo klaidos,

- VPT vertinimo isvady analizé ir praktinés
pamokos,

- netinkamai suformuluoty reikalavimy
taisymas.

4. Viesdyjy pirkimy sutarciy rengimas
- esminés sutarciy salygos ir jy formulavimas,

- terminy, atsiskaitymo ir atsakomybeés
salygos.

5. Sutarciy vykdymo prieziGra ir keitimas

- terminy, jsipareigojimy ir rezultaty kontrolé,
- sutarciy vykdymo dokumentavimas,

- sutarciy keitimo galimybeés ir ribos,

- vélavimai, trakumai, netesybos ir veiksmai
tiekéjui nevykdant jsipareigojimuy.

6. Sutarciy valdymo praktika
- daZniausios sutarciy priezitros klaidos,

- sutarciy uzbaigimas ir viesinimas.

7. Kiti seminaro dalyviams aktualls klausimai
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SEMINARO TRUKME, VIETA, LAIKAS
IR KITA SVARBI INFORMACIJA

Mokymosi bldas | kaina jskaiciuota

Nuotolinis seminaras - dalomoji medziaga (siunciama pastomatu)
- pazymejimai (siundiama pastomatu)
- individualios konsultacijos

Trukmé

1 diena, 6 ak. valandos

Seminaro pradzia 10.00 val. Seminaro kaina (asmeniui)

130 Eur (su visais mokesdiais)

Seminaro data ir vieta

2026 m. gruodzio 3 d. (ketvirtadienis) Bting iéanksting istracii asu int +
2026 m. gruodzio 10 d. (ketvirtadienis) utina 1sankstine regisiracya musy inferneto

2026 m. gruodzio 17 d. (ketvirtadienis) svefaingje Cia>>>

REGISTRACIJA

http://www.pokyciuvaldymas.lt/produktas/semi
naras-vp-praktiniai-aspektai/

sMicrosoft Teams" platforma

Informacijos teirautis

Tel. +370 700 40025

Seminaro programa

09.45-10.00 Registracija

10.00-11.30 | mokymy sesija mokymai@lpokyciuvaldymas.l‘r
11.30-11.45 Kavos pertrauka www.pokyciuvaldymas. |t
11.45-13.15 Il mokymuy sesija

13.15-14.00 Piety pertrauka

14.00-15.30 Il mokymuy sesija

15.30 Individualios konsultacijos

Metodai

Seminare naudojami aktyvaus darbo su
besimokandiyjy grupe metodai, padedantys
mokymo dalyviams greiciau suvokti ir
jsisamoninti aptariama medziaga. Apie 50-
70% seminaro laiko skiriama diskusijoms,
praktinéms uzduotims ir situacijy analizei.

Naudojami metodai: diskusija, karybingos
uzduotys, praktiniy situacijy analize, refleksija.
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